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THE ROOT ERANDS | MEXT LEVEL SOCIAL SHARING COMMUNITY

The ROOT Brands ist eine Social-
Sharing-Community-Plattform,
der in kiirzester Zeit tiber hun-
derttausend Kunden in uber 60
Landern beigetreten sind.

Tha ROOT Brands wurde am 2, Februar 2020 von Clayton
Thamas in Mashville, Tennessea zusammen mit Dr. Chris-
tina Rahm gegrindet wurde. Die Idee hinter ROOT Brands
und seinem Affiliate-Marketing-Konzept liegt in der Scha'-
fung von etwas Bedeutendem. Flr das Grunderpaar ist
ROOT die Quintessenz aus 40 Jahren Lebenserfahrungen
und Beziehungen,

Verbraucher berzits
Teil sines globzlen
MNetzwerks sind, So

MNir glauben nicht an den Erfolg
uber Macht, Was auf den ersten

Blick so aussieht, ist meist das

Das Grinderduo

LDa zich ROOT um mehr als Produkte oder Dienstleistungen
dreht, werden wir uns weitere Sparfen erschiieGean, wenn wir
gewignete Parinar findan oder seibst oie Moghichkerten dazu

nutzen wir die Macht

Resultat langer Vorbersitung”, so
Clayton Thomas, der sich selbst
als nonkonformen Innovator sieht.
SMaine Vision und das, was fur
mich meinen Lebenszweck aus-
macht, flossen in einen neuen An-
satz fir den Verkauf an Endkunden.
Wir sehen ROOT als System, dass
durch unser Erleben und Erkennt-
nisse aus dem Umgang mit ande-
ren Menschen modelliert wurde.
Daruber hinaus zeigt sich wnser
Engagement durch unsere Inter-
national Science Mutrition Society
Mitgliedschaft," Bis dato hat dieser
neus Ansatz mehr als 100,000 Kun-
den und rund 10,000 Brand Ambas-
sador auf vier Kontinenten erreicht.
Derzeit arbeiten 20 fest angestelite
Mitarbeiter filr die inhabergefuhrte
ROOT Wellness LLC, Dr. Christina
Rahm, Mitbegrinderin und Chief
Science Officer: Im  Movember
2021 standen wir bei einer Million
US-Daollar Monatsumsatz. Fur das
Jahr 2022 erwarten wir 50 Millio-
nen plus. Wir haben uns fir Affi-
liate-Marketing entschieden, weil

sehaffen,”

der persanlichen

Empfehlung via

Social-Sharing-Community-Platt-
form.” Das macht ROOT fir alle
umsetzbar: Es gibt keine Vorab-
investitionen. Sie registrieren sich
als Kunde und sobald Sie zwei per-
sonliche Kunden geworben haben,
kinnen Sie Brand Ambassador
werden,” Entsprechend grofi sind
dia Ziele, Plane und Visionen fir die
Zukunft.  Clayton
Thomas: Es geht
um TGO, totale
globale Dominanz,
Ende  September
2022 werden wir
Rahm Reast Cof-
fee auf den Markt
bringen, Seinen
exquisiten Geschmack verdankt er
ginem einzigartigen Entgiftungs-
prozess, der zu frisch gerdsteten
Schimmel- und Mykotoxin-freien
Bohnen fihrt." Fur Oktober werden
eine neue Hautpllegelinie und eine
tierversuchsfreie, natirlich gewon-

nene Pflege fur ein volleres Lacheln
namens Ella Pure erwartet: Ende
dieses Jahres wollen wir die erste
antiparasitére
pasta auf den Markt bringen.” Und
50 wig sich Amazon nicht auf den
Werkauf wvon Blchern beschrankt
hat, planen Dr, Christing Rahm und
Clayton Thomas mehr fur und mit

Bleaching-Zahn-

Wir haben uns fiir Affiliate-Marketing
entschieden, weil Verbraucher bereits
Teil eines globalen Netzwerks sind.

So nutzen wir die Macht der persén-
lichen Empfehlung via Social-Sharing-
Community-Plattform.

ROOT: LUnsere Wurzeln liegen in
unserem gesundheitlichen Ansatz,
Dach wellen wir weitere Branchen
verdndem und so unserer Commu-
nity Zugang zu noch mehr innova-
tiven Produkten und Dienstleistun-
gen bieten.”
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ROOTs Gesamterfolg basiert auf den
Produktresultaten ihrer Anwender und einer
hohen Kundenzufriedenheit

Dig Macher hinter RODT haben nie den Anspruch erhoben, Krankheiten zu heilen.
lhre Produkte sollen helfen, den Korper von Schadstoffen zu befreien und seine
Leistung zu steigern. Dr. Chrigtina Rahm und Clayton Themas sehen lhre Mission
darin, Menschen zu deren bestmoglichem Laben zu verhalfen.

JIm dieser Mission gerecht zu werden,
bezishen wir Vorprodukte aws der ganzen
Welt", erklart das Grunderehepaar. Da
wir mit nur einer Produktionsstatte nicht
auskamen, kooperieren wir mit den re-
nomrmiertesten Laboratorien in den USA.
Tatsachlich haben wir fir jedes Produkt
eine darauf spezialisierte Fertigungsanla-
g Wir preduzieren flir 30 Tage im Voraus
in Texas, MNew “York, Florida, Las Vegas
und Utah," Tests aller Chargen und Her-
stallung gemal pharmazeutischem Stan-

DIRECT SELLING MAGAZIN | EDITION 02/7 2022 |

dard gewdhren Premiuom-Qualitdt und
deren bestmigliche Sicherung: Vor der
Produktion werden Pflanzen, Samen, £,
Schalen, Herkunft und sogar die Eltern-
pllanzen dberprift suf diese Weise stel-
lem wir sicher, dass wir natiidiche, biolo-
gische, tierversuchsfreie, gentechnikireie
und weizenfreie Produkte erhalten, die
groBtentells vegan sind” Alle Produkt-
formulierungen basieren auf zum Patent
angemeldeter Technelogie und Betriebs-
geheimnissen.
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Dr. Christing Rahm
D zumm Patent ange-
meldetan Gebvaycfs-
LTttt et e
witerschiediichan
Farmuiierungsfech-
nikern. Sip beinhalten
das Wissen won D,
Cheistima Rahm, enar
interratang gefragtan
Spitzanmassenschalt-
Ferin und fnnovatanm
im Bareleh Gesundhait
wid Welness aws dheer
Iangest Kavrtera i der
muitra- wnd pharma-
Faurigehan indusineg,
Biatach und postgra-
dualen Weilterbildung
i Manatachnokmgie,
Browissenschafen
i Pharmamanage-
ment.

Momentaner Topseller ist CLEAN
SLATE: GIWVE ME BACK MY
¥OUTH, RESTORE wnd ZERD IM
folgen als High-Potentials dahin-
ter.” 5o wie Produktion und Pro-
dukte werden auch Forschung und
Entwicklung diversifiziert: Unsare
zahlreichen Fallstudien und Daten-
analysen werdan weltwait durch-
gefiihrt.

Seit Seplember 2022 arbeiten
wir mit der Intermational Science
Nutrition Society zusammen, um
Informationen aum Stand der For-
schung in und 2u Produkten aus
iber 60 Léndern zu sammeln. Ab
MNovember sind wir mit unserer
Linie CTC ({Cure the Causes/Be-
hamdle die Ursachen) Partner fiir
Gesundheitsdienstleistar,

Sie wird in Malta eingefuhrt und
bis 2023 weltweit expandieren”
Ebenfalls in Vorbereitung sind die
nach der Tochter des Grunder-
paares Merritt Ella benannte Haut-
pflegelinie ELLA PURE und RAHM
ROAST Kaffee, bei dem Schimmel
und Bakterien wiahrend des Rost-
vorgangs beseitigt werden: [ ROOT
steht fir permanente Innovation,
die zu Patenten filhrt. Doch ist un-
ser auf Emplehlung und Einkadung
basierendes  Social-Sharing-Ge-
schiftskonzept unser strahlends-
tes Highlight.”

Das Ziel, das zur Grindung von
ROOT Wellmness LLC fihrte, war
&3, hochmodeme Premium-Pro-
dukte anzubisten, die Menschen
die bestmégliche Lebensqualitét
fur Korper, Geist und Seale schaf-
fem: Einige unserer Patentarbei-
ten verfalgen einen Anti-Aging-
Ansatz. Unser wissenschaftlicher
Background hat unser Sortiment
zu einer, der bis heute schnellst
wachsenden  Mutrazeutika-Linien
gemacht. All dies angetrieben vom
Wunsch, das Leben der Menschen
zu verbesserm!”

ROOTs wissenschaftlicher Ansatz basiert
auf profunden Erkenntnissen lber das Zu-
sammenspiel von Korper, Geist und Seele

Leben ist Energie, Konzegtion und Formulierung der ROOT-Praduk-
te obliegen der vierfachen Mutter und vielseitig begabten wiszen-
schaftlichen Kinstherin Dr. Christina Rahm. lhre Hingabe gilt der
Lasung selbst grofiter Gesundheitzprobleme durch die Unterstot-
zung kirperlicher und geistiger Harmanie,

SAls Folge elner Umwelt vol-
ler Giftstoffe, sind auch unsere
Kérper von Toxinen betroffen,
CLEAMN SLATE hilft, den Kor-
per davon zu befreien. Fir die
ndtige neue Energie sorgt RE-
STORE, Man erwartet wvolle
Konzentration und stets unser
Beates von uns, RELIVE Greens
versetzt uns dazu in die Lage,
bestmaglich zu leben.

Dank der Unterstitzung unse-
rer Telomere, Mitochondrien
und des MNicotinamid-adenin-
Dinukleotids wirken wir mit
IMMUNE DEFENSE SHIELD
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den Erscheinungen des Altems
entgegen. NATURAL BARRIER
SUPPORT ist eine Art Schutz-
schirm wor Umweltgiften. Eine
belastete Welt filhrt zu belas-
teten Menschen wnd Mitter
geben ihre kirpereigenan Gift-
stoffe an ihre Kinder weiter.
ROOT-Produkte wurden ent-
wickell, weil wir Besseres ver-
dienen. Vior eimer gesunden Au-
Benwelt kommt die Schaffung
giner gesunden Welt in unse-
rém Korper. Dies will ich er-
maglichen", erklart Dr. Christina
Rahm ihren Ansalz.
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Dr. Christina Rahm

e Abschilissa; Mesters of Science
University of South Alabama, Doclo-

rate Degres of Cowrseliing Pspchology
Arposy Universily South Flonda (EaiD)
Doctorate of Coumseling Pspchology Ui
veratly of Serasots (EdD) Dectorate of
Strfegic  Sciences  Charter  Infernational
(PO Honorary Doctorate Degree i Phar-
maceptical Schence  Gracepoint | University
Afries (Phi) wund Honorary Doctorste Degrea
#n Hwranitanan Soci) Sarwices (PHD) Weiter
bildung: Nanofechnology Graduste Certification
iHarvard Universily)l Cartifiealion v Nutrifon
Seciences Onling Program wund Cartification in
Pharmaceutical Developmental Scrences (Cor-

nell Liniversity), a
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Inspiriert von Vorbildern wie Jesus, Gandhi, Mohammed, Dali
Lama und Mutter Teresa, wusste Dr. Christina Rahm schon sehr
friih, dass sie heilen, dienen und Erfolg haben wollte

D, Christina Rahm wurde in Poplar Blufi, Missouri geboren und wuchs in einer klginen Stadt in Dexter, Missouri
auf, lhre Mutter war Musiklehrerin, ibr Vater Trainer und Schuldirektor, Spater leitete er Krankenhduser fur den
Steet Missouri und half Forderschilern. Dr. Rahms Vorfehren stammiten aus dem Mahem Osten, Deutschland,
Schettland, Irland und Amerika, darunter auch Indigene wie Cherokee und Choctaw,

Lch habe fur Regierungen, phil-
anthropische Organisationen und
Urternehmen in 85 Landern ge-
arbeltet”, fagst Dr, Christing Rahm
ihre beruflichen Aktivitaten neben
ROOT zusammen: MNeben meinen
drei Triebfedern Heilen, Dienen
und Erfolg habe ich ein Faible filrs
Malen, Kochen, Schreiben, Skitah-
ren, Wolleyball und Schwimmen,
Als meine Starken empfinde ich
meing Liebe zu anderen und stets
das Gute in den Menschen zu se-
hen.” Ihren eigensen Erfolg fihrt sie
wior albem auf ihee Harte sich selbst
gegendber zuruck. Zu oft denkt
sie aber auch, dass sie noch mehr
hatte tun kinnen: ,Manchmal bin
ich auch hart zu Menschen, die ich
liebe, well ich zu viel von thnen er-
warte, Doch arbeite ich daran, dies
zu dnderm” Bevor sie schiieBlich
zu ROOT kam, musste sie eine ain-
jahrige Wettbewerbsabrede  aws-
sitzen, So entwickelte sie die For-
mulierungen und blieb ansonsten

ROOT Wellness LLC basiert auf Mission,
Freundlichkeit, Integritat, Gesundheit, Wohl-
befinden und Liebe. Ich erkenne dies jeden
Tag in unserer grofien Community und fiihle

mich gesegnet,

im Hintergrund: ,lch bin dann als
Interims-CEQ  elngestiegen  wmnd
ubernahm spater die Rollen siner
Beraterin, des Vorstands und der
wissenschaftichen Leiterin, Alktu-
ell bin ich Vorstandsvorsitzende,
AuBerdemn habe ich

Teraza sowie ihr christliches El-
ternhaus beigetragen haben: Mein
durchschmittlicher Arbeitstag hat
50 16 Stunden und ROOT ermidg-
licht mir, was ich liebe: Heilen, Die-
nen und den Erfolg suchen,”

Urnwelt-,  Bildungs-
und globale philan-
thropische Initiativen
mit UM Women for
Peaca, Tennessea
Voices, Empowering
Women in Agricul-
ture wnd Treasuned
in Partnerschaft mit
ROOT ins Leben ge-
rufen” Eine aulier-
gewdhnliche  Per-
sonlichkeit, 2u der
Vaorbilder wie Ghan-
di, Jesus, Martin Lu-
ther King, Thomas
Edeson, Esthar, Konig
David, Buddha, bMo-
hammed und Mutter
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Clayton Thomas
Clayton Thomas hat einan
BA In Gelsteswissenschaften
{Wirtschaft, Kommunikation
und Kinesickogie). Er hat
libar 20 Jahne Erfabwung auf
dam Sebtor der infegrativen
Gesundheit [Mensch und
Tiar), 18 lahre Schwarpunkt
Umnwelttamikalagie: Jeh bin A0 Thersum”.
mit meiner basten Fraundin
Clayton Thomas betont, dass die
graldte Imvestition, die man Lt
gen kanmn, die in sich selbst und
in andere Menschen ist: Wir ha
ben unser ROOTiversum genann-
tes System geschaffen, um Social
Sharing auf gine noch nie dagewe-
sene Weise zu vergiiten. Dabei war
s erstaunlich zu beobachten, wie
unser Konzept zuerst zu einem

Dr. Christina Rahm werbeira-
tet. Unsera vier Kindar hailan
Duguesne {Operations), Pres-
ton (Markating), Cridar und
Mesrlt Ella. Wir haben pwes
Hunda, einan klainen Spitz
und eine Gangsterkatze”

Prozess und dann zu ainer
Bewsgung wurde." Her-
ausragende Produktrasul-
tate in Verbindung mit
einer  hervorragen-
den “ergltung
war Wisiter-

DIRECT SELLING

empfehlungen sollen die Welt in
Staunen versetzen: Wir beherr-
schen das Show and Tell seit unse-
rer Zelt im Kindergarten, Deswe
gen konzentrieren wir uns darauf.”
Die Grinder wollen andere Indust
rien dahin gehend beeinflussen, es
ROOT gleichzutun: Kimmerm Sie
sich um lhre Kunden und beloh-
nen Sie sie, Dann werden sich lhre
Kunden awch um Sie kummern”
Ebenso soll das RAOOTiversum
Dr. Christina Rahm ermaglichen,
den Massen zu helfen und sie zu
hedlen: JGasundhert und Wellmess
beschreibem nur unzureichend,
was wir tun Wir wollen GroBe
schaffen. GroBe hat werschiede-
nen Bedeutungen. Unsere lautet
Gesundheit und Wohlstand.” Da-
hes floss leste Marketingtradit
on mit in ROOTs Social Marketing
Konzept ein:  Muond-zu-Mund-
Propaganda und sozialer
Einfluss sind wert-
woll.  Tatssdchlich

sind fast  alle

Mit dem ROOT-Konzept haben wir einen vollig neuen Ansatz
zur Vermarktung von Produkten geschaffen, der der freien
Marktwirtschaft und den heutigen Trends entspricht

[Das fecettenreiche Konzept von ROOT-Brands ist ein willig neuer Ansatz fiir den Handel, Kunden sind

fur Unternehmen das wertwollste Gut und Mund-zu-Mund-Propaganda die beste Werbung. Kunden werden
dazu genutzt, das zu tun, was wir ohnehin am besten konnen, wenn wir mit Produkten oder Dienstleistun-
gen zufreden sind: Dardber zu sprechen und sie weiterzuemplehlen. Genau darum dreht sich das ganze

Menschen dber soziale Medien
verbunden: Flr ein Unternehmen
heilt das, nicht in Marketing ober
soziale Plattfermen, sondern in sei
ne Kunden zu investieren, weil sie
den Einfluss und Inhalte schaffien
Folglich haben wir ROOT um den
einfachen Ansatz Investieren Sie
in lhre Community” herem aufge-
byt

Und diesen Ansatz folt ROOT
mit Leben: Wir betrachten unzer
ROOCTversum  als Inbegrff des
idealen Direktvertriebs-/Network-
Marketing-Konzepts, Qualitdt und
Ergebnizse plus Vertrawen in Pro-
dukte oder Dienstlestungen schaf-
fen Bewegungen und die Maonsta-
risierung von Bewegungen schafft
Veranderungen. Und da machten
dann nahezu zwangslaufig mit der
Zait immer mehr Menschen dabei
sein fAuf dieser Erkenntnis basie-
rend entwickelt sich das ROOTI-
VErsUm momentam Zu einer Party
ungeahnten Ausmales: Teilnah-
me nur auf Einladung, weil genau
darauf das Businessmodell beruht,
Menschen auf unsere Party einzu-
laden

Diejenigen, die schom mitfeizmn,
halten das ROOT-Social-Sharing-
Modell fiir lohnender als slles,
wias Sie Zuvor gesehen haben So
gchaffen wir als Innovator eine
nee Welt des Direct Selling!™
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Lifehacks von den Griindern

Laut Dr. Christina Rahm und Claytaen Thomas sind wir alle unvollkommene Telle eines perfekien
Puzzles. Als einzigartige Individuen werden wir gebraucht: Wenn Sie unaere Erfolgshacks auf drei
Worte verdichten, haben Sie unseren wichtigsten Rat fir alle Lebensbereiche, Schatfen Sie Grife!
Schaflen Sie GroBe, wann immar und wo immer sich die Maglichkeit bistet!*

Erfolgs-Hacks fiir Network-Marketing

Menschen sind Leistungsfihiger, wenn sie vernetzt sind, Ergebnisse sind alles. Finden Sie heraus, was Sie
anspricht und teilen Sie es, Wenn Sie das Gefiihl haben, verkauten zu miissen, passt es noch nicht. Die wahre
Macht der Milliarden-Dallar-Mirkie lizgt bel den Kunden. Bleiches gilt ir Metwork-Marketing und Sle. Seien
Sie authentisch und lernen Sie, zu kommuniziersn, Nutzen Sig Toals, Medien und Messaging und Sie werden
massiven Erfolg erzielen. Metwark-Marketing dreht sich nur um Bezighungen und Kammunikation

Erfolgs-Hacks fiir den Umgang mit Misserfolgen
Scheitern ist die beste unternshmerische Erfolgsschule. Die graften Erfolge resultieren aus fortgesetaten
Trial-and-Errar-Prozessen, Werfen Sie einen Blick auf die Geschichien der grofian Erfinder wie Edison oder
dia Gebrilder Wright. Erfolgreiche Menschen scheitern oft und lernen daraus. aber ihr Scheitern halt sie nie
auf. Sie sollten also immer nach vorne scheitern®. Yerwandeln Sig jede Miederlage in Demut, Tatendrang,
Leidenschaft und nutzen Sie sie als Chance zur noch besseren Fokussierung auf [hr el

Erfalgshacks fiir innere Zufriedenheit

Innere Zufriedenheit hang! nicht von dufleren Einflissen ab. Lernen Sie, ihre Individualitdt zu akzeptieren
und arbeiten Sie daran, die beste Version [hrer selbst zu werden. Der Schllssel zur inneren Zufrisdenheit
liegt darin, auf sich selbst zu horen, seine Bastimmung zu finden und diese dann so chne Wenn und Aber zu
akzeptieren. Versuchen Sie nichi, andere Menschen nachzuahmen. Alles wird einfacher, wenn Sie im Leben,
das in die Waagschale werfen, was Sie einzigartig macht. Bringen Se taglich jema nd zum Licheln.

 Erfolgshacks zum Gliicklichsein

Ein wichtiger Schllissel fur lhr persinliches Glick liegt in der Biochemie Meurotoxikelogie und Meuratrans-
missian spielen hier gine wesentliche Rolle. Stimmt die Bigchamie nicht, kénmen Sie alles haben, glauben
aber trotzdem, sie hitten nichts. Stellen Sie sicher, ihr Denken mit derm richtigen Diinger zu fittern, Ebenso
wie innere Zufriedenheit ist wahres Glick das Ergebnis eines Lebens gamdali ihrer Bestimmung. Mutzen Sie
auch hier Ihran Spielraum und Ihre Individualitat und behalten Sia ihre Bestimmung im Auge.

Erfolgshacks fir ein gesundes Leben

Alles beginnt mit Ihrer Entgiftung und der lhrer Umg gbung. Seit lhrer Empfangnis tragen auch Sie die Folgen
giner Umwalikatastrophe fir Luft, Wasser und Bdden. feginnen Sie mit lhrer von Kopf bis Ful Entgiftung
und ermiéglichen Sie lhrem Karpar so, das Gleichgewicht all seiner Funktianen herzustellen, die Homao-
stage. Miemand baut ein brénnendes Haus wieder auf, solange das Feuer nicht galascht ist. Lediglich die
Symptome zu behandeln, hilft nicht, Gehen Sie an die Beseitigung der Ursachen und alles wird einfacher
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In liber 60 Landern Geld
mit dem mehrstufigen

Affiliate-System von ROOT

Brands verdienen

Das ROOT Brands Businessmodell berubt auf
der Erkenntnis, dass Dank der heutigen Digi-
talisierung jeder Mensch nahezu unbegrenzie
Einflussmdiglichkeiten hat. 5o ist das mehrstu-
fige: Affiliate-System mittherweile in mehr als 80
Landemn prasent. Beide Grunder betonen, dass
die Markenbotschafter ROOTs ihrem Influencing

entsprechend vergitet werden.

L Ihr gigenss ROOT Brands Ge-
schift zu starten, erstellen Sie lhr
kostenloses  Kumdenkonto  wnter
Angabe des Empfehlungscodes,
den Sie van der Person erhalten ha-
ben, die Sie auf ROOT aufmerksam
gemacht hat”, erklart Co-Founder
Clayton Thomas und dbergibt an
seine Frau und Mitgrinderin Dr.
Christina Rahm: ,Denach kinnen
Sie Ihren Empfehlungscode an
Ihr persénliches Umfeld weiterge-
ben, Wir raten lhnen trotzdem, als
reiner Kunde zu beginmen, denn
alles lebt won lhrer persténlichen
positiven Produkterfahrung” Ha-
here Einkommen und hohere Posi-
tionen hamgen dawvon ab, wie oft
der eigene Code weitergegeben
wird: Feigen Sie lhren Kunden,
wie das Ganze vonstattengeht,
Wir wergiten unendliches Volu-
men und schaffen so neben giner
wachsenden Zahl von Menschen
mit groBartigen Produktreaultaten
das Leben signifikant verdndernde
Einkormmen ausschlieBlich auf tat-
sachlichem Konsum  basierend!"
Die Spitzenpositionen  ergeben
sich durch die Stelgerung der Hiu-
figkeit, mit der Codes auf allen
Ebenan vertellt werden, Vielfiltige
Trainings tragen dem breit gefa-

cherten ROOT Brands Sartiment
Rechnung, wobel der Schlissel in
authentischen Productstorys liegt,
dig leicht geteilt werden lkénnem:
JLaneben gibt es wichentliche
Live-Events auf Zoom und You-
Tube, Zudem bistet unser You-
Tube-Kanal mehr als 200 Stunden
Content und wir sind nicht Aor
auf YouTube prasent. Viele unae-
rer Brand Ambassador sorgen fir
Events in ihren LEndern.” Dass das
Geschafl meist online passiert, an-
dert nichts daran, dass die Heran-
gehensweise beim Verbreiten der
Message Sache der ROOT Brands
Partner ist: [He Affiliates gehen
hierbei einen Weg, der ihnen auch
Offline-Business in Form klagsi-
scher Mund-zu-Mund-Propaganda
ermiglicht.” Sind Internet, Smart-
phone und/oder Tablet verfigbar,
kann von oberall aus der Welt auf
das Multi-Tier-Affiliate-System von
ROOT Brands zugegrifien werden,
S bendtigen kein perstnliches
Valurnen, um Provisionen auf den
Umsatz Ihres Teams 2u verdienen®,
betonen Dr. Christina Rahm und
Clayton Thomas, bevor sie ab-
schliefen: Es geht also nur um
realen Kensum und Kundenzufrie-
denheit!” &

Die ROOT-Marken

Seit 2020 ist die von Clayton The-
mas und Dr. Christina Rahm ge-
grindete ROOT Wellness LLC auf
dem Markt und mit ihrem mehrstu-
figen Affiliate-Marketing-System in
mehr als 60 Landern prasent.

Griindung

= 2022020

= Mashville, Tennessee

= In mehr als 60 Léndern aktiv

Griinder
= Dr, Christina Rahm
* Clayton-Thomas

Produktgruppen

= Entgiftung

= Luftreiniger

* Mahrungserganzungsmitte|
= Bicher

* Kaffes

= Hautpflege

= Anti-Aging und Regeneration

Marken

* Trade Air

» Ella Pura

* Rahm Roast Coffee
» Cure the Causes

woyyw, therootbrands.com
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THE HOTTEST
PRODUCTS
OF THE MONTH

Die Wielfalt und gesamte Bandbreite der
Produkte, die von Direct-Selling-Un-
ternehmen vertrieben werden, reicht

ven #dtherischen Olen (ber Reinigungs-
produkta, Schmuck, Wasserfiltern und
Staubsaugern bis hin zuhochwerti-
gen Weinen und deckt so gut wie
alle relevanten Lebensbereicheab.
Insbesondere bei Kosmetik-Pro-
dukten und beiNahrungserganzun-
gen initilerten Direct-Selling-Unter-
nehmen in der Vergangenheit oftmals
neue Trends mit Millardenumsatzen, Wir
stellen die neusten Millionenseller der

Branche vor.

DIRECT SELLING PRODUCTS

| # WFD3A ¢Beauty #Nutrition
#Rosmetik #Kérperpflege
#Haushaltswaren #Finanzdienstleis-
@ tungen #Lebensmittel #Anti-Aging
#woo gkollagen #Cellulite #Aloe Vera
#E=sential Qils #Schmuck #Wein
#5taubsauger #Wasserfilter

DIRECT SELLING MAGA

Beauty und Nutrition-Produkte
sind die umsatzstarksten
Milliardenseller mit hohem
Nachkaufeffekt im Direct Selling

Insgesamt wurden 2021 laut WFDSA weltweit im klas-
sischan Direktvertrieb und Metwork-Marketing Umsat-
ze in Hahe von 186,105 Milliarden US-Dollar erzielt. Mit
ginem Umsatzanteil von zusammen 110,36 Milliarden
US-Dollar oder 53,3 Prazent gehdren die Sparten Well-
ness & MNutrition sowie Kosmetik und Korperpflege zu
den gréBten Umsatztragem der Branche

Mahrungserganzungsmittel,  Vita-
mine und Wellnessprodukte zihlen
nach wia vor zu den absoluten Top-
sellern, insbesondera im MNetwork-
Marketing. Der Umsatz in diesem
Bereich betrug 8476 Milliarden
US-Dollar und entspricht  einem

Umsatzanteil von 34,8 Prozent am

Gesamtvolumen. Mit  Kosmetik,
Anti-Aging- und Kérperpflegepro-
dukten konnte 2021 ein Umsatz
von 4558 Millarden US-Dollar
umgesetzt werden, wahrend mit
Haushaltswaren und Gebrauchs-
glitern ein Umsatz in Hohe von
2977 Milliardan US-Daollar erzialt

wurde. Bei allen drei Kategorien
handelt es sich um Verbrauchs-
produkte, die van Kunden nach-
gekauft werden kinnen und somit

Folgeprovisionen fir die Vertriebs-

partner ausldsen. Mur 247 Prozent
der Umsdtze entfallen auf andera

Produktsparten, ™ [Fed

Umsatzanteile im Direct-Selling & Network-Marketing nach Preduktgruppen in 2021

Wellness & Nutrition

Kosmetik & Karperpflege

Haushaltswaren & Gebrauchsgliter

Bekleidung & Accessoires

Finanzdienstheistungen

Sonstiges

Bucher, Spielzeug, Schraibwaren

Heimpflege

Lebensmittel & Getrinke

Versorgungsunternehmen

Haimwerkerbedarf

- 45 % | B.3M,725 Mo, Dollar

40% | 7444000 Miz Dollar

3.7 % B.885.8B85 nw. Dollar

32 % | 5958360 Mio. Dollar

289% | 5397045 Mio. Dollar

2.8% | 5.210.340 Mio. Dallar

21% | 3.908.205 Mice. Dollar

15% | 2.79.573 Mo, Dollar

34.8 % | 64.764.540 Mio Dallar

24,5 % | 45.585.725 Mio. Dallar

16,0 % | 29.776.800 Mia. Dellar
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